
Satış Düşüklüğü
Nedenleri

Satış

Personal Sorunları

Ücret Az

Motivasyon Düşük

Eğitim Az

Tecrübe az

Ürünün tanınması

Sevkiyat Hataları Hasarlı sevkiyat

Hatalı Sevkiyat

Strateji zayıf Organizasyon

Dağıtım Zayıf

Şirket Profili

Kötü İmaj
Sosyal Sorumluluk az

Müşteri İlişkileri az

Güven yok

Ürün Sorunları

Kalite düşük Ürün görünümü yetersiz

Lezzet azlığı

Rakip ürünlerin kalitesi yüksek

Fiyat yüksek Maliyet yüksek

İşçilik fazla

Endirekt fazla

Nakliye giderleri fazla

Teknoloji az

Yerine geçen ürünler

Ambalaj görünümü

Ambalaj Boyutu

Piyasa Koşulları

Genel Ekonomik Durum

Tüketici Tercihleri

İşsizlik Kadın işsizliği

Gelir az

TATU Az

Reklam az

Promosyon az

Tadım az

Tüketici anketi yapılması

www.okyanusdanismanlik.com
"Akıllı Yönetim Sistemleri kurar"

Yalın Üretim
TPM, 6 Sigma

Kalite
Gıda Güvenliği

Çevre
İş Güvenliği

Veri
Analizi

"Türkiye'nin En İyisi: 
Doğru ve Etkili Sistem Kurmak

İsteyenlerin Tercihi"

Tedarikçi Denetimi
Tedarikçi Geliştirme

Etik Ticaret
Sosyal Sorumluluk

İnsan
Kaynakları

Önlem Alınmalı

Derecelendirme

5: Çok çok etkili

4: Çok etkili

3: Etkili

2: Az etkili

1: Etkisiz
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